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TITRE PROFESSIONNEL - RNCP 39063 NIV.5

MFRR

Faites de votre fibre
commerciale, votre futur
meétier !

Umeerattrait particulier pour

facilement des liens avec les autres,
un golt prononcé pour la vente ?

Il ne vous reste plus qu’un pas a faire
vers votre future carriere de
commercial : le titre NTC

Une formation 100% rémunérée
et professionnalisante

Un niveau BAC+2 préparé en
seulement 1 an de formation
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OBJECTIFS

Rechercher et définir les produits et/ou
services correspondant aux besoins de ses
clients

Elaborer la meilleure proposition commerciale
et négocier le contrat avec son client

Piloter son offre commerciale et mettre

en place des plans d’actions pertinents,

en lien avec ’évolution du marché de son
entreprise

Prospecter, développer & fidéliser son
portefeuille client dans sa zone géographique
définie

Réaliser son bilan d’activité et rendre
compte a sa hiérarchie

Pauline ROUGIER

206 avenue du marensin - 40465 Pontonx-sur-U’Adour

pauline.rougier@mfr.asso.fr

NEGOCIATEUR TECHNICO-COMMERCIAL

ALTERNANCE

La MFR de Pontonx-sur-U’Adour,
d’un atout pour la reuss

P Mise a disposition d'outils numériques
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_ Formation accessible aux personnes en situation de handicap

Alaclé:

» Session d’examen certifiante au terme de la formation
. Un niveau 5 (niveau BAC +2) reconnu par l'Etat - 120 crédits ECTS
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COMMENT NOUS REJOINDRE ?

BAC ou équivalent Test de positionnement
d’un niv.4 ou justi- Entretien individuel

fiant d’une expé-
rience dans le sec-

teur commerce Délai de réponse: 1 a2
semaines

Chargé(e) d'affaires
Technicien(ne) commercial
Attaché(e) commercial
Ingénieur d'affaires

Agent commercial

Commercial(e)
spécialisé(e) en immobilier
/ automobile, ...

’ Référent handicap
wsd® Dorine LEBRETON

05.58.57.20.42

mfr.pontonx@mfr.asso.fr
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Contrat d’alternance

Unis pour 'autonomie

Contrat d’apprentis-
sage ou de profes-
sionnalisation

VAE, CPF, finance-

ment P6le emploi,
Agefiph, etc.

Devis sur demande

RYTHME ALTERNANCE

14 semaines de formation sur 12 mois
e 3 semaines en entreprise
e 1 semaine en formation

ET APRES ?

Avec un dipléme niveau 5 en poche ?
Direction la Licence pro Chargé(e) de
développement Marketing et Commercial
/ Bachelor européen Marketing Digital
(Niv.6 - BAC +3) a la MFR de Pontonx !
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